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✓ Vem är målkunden?

✓ Vad är kundbehovet?

✓ Vad är produkt-/tjänstnamnet?

✓ Vad är produkt-/tjänstekategorin?

✓ Vilken är den primära fördelen/förtjänsten?

✓ Vem eller vad är konkurrensen?

✓ Vilken är produktens unika differentiering?

axbom.se/mallar
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För som har/vill
, är en/ett
som

Till skillnad från
har den/det

målkunden

kundbehov produktnamn

produktkategori en primär fördel

konkurrens

unik differentiering
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